DERS BiLGILERi FORMU

Dersi Agan Fakiilte/ Enstitii iiBF

Dersi Acan Boliim/ Ana Bilim Dali isletme

Dersin Kodu iSL 434

Dersin Adi Pazarlama Alaninda Segilmis Konular
Ogretim Dili ingilizce

Dersi Alan Programlar isletme

Ders Tiiri Teorik

Dersin Seviyesi Lisans

AKTS Kredisi 6

On Kosullar Yok

Dersin igerigi

Derste Pazarlama alaninda diger derslerde ele alinmayan tim konular irdelenmektedir.

Dersin Amaci

Dersin amaci, prensipler, arastirma ve tiketici davraniglari gibi alanlarda heniiz ele alinacak
kadar teorik olarak gelismemis konulari derlemek ve 6grencinin bilgisine sunmaktir.

Dersin Kazanimlari

Ogrencilerin gelismekte olan Pazarlama konularini vaktinde 6grenmesi saglanmaktadir.

Ders Kitabi ve/veya Kaynaklar

Kotler, Marketing from A to Z

Degerlendirme Olgiitleri

Katki payi

Devam

10

Laboratuvar

Uygulama

Alan Calismasi

Odev

Sunum

0
0
0
0
0

Projeler

30

Seminer

0

Ara Sinavlar

60

Quiz

0

Final

30

Toplam

100

Ders Plani

Tartisilacak/ islenecek Konular

1. Hafta|Pazarlamada "trin" kavrami
2. Hafta|Markalama

3. Hafta|Marka konumlandirma haritasi
4. Hafta|Kalite evi

5. Hafta|Serbest konu ve tartisma giinii
6. Hafta|Etik pazarlama




. Hafta

Pazarlamada "benlik" kavrami

. Hafta

Kotler'daki kavramlar -1-

. Hafta

Kotler'daki kavramlar -2-

10.

Hafta

ingilizce CV hazirlama

11.

Hafta

Miulakat teknikleri

12,

Hafta

Misafir konusmaci




