DERS BiLGILERi FORMU

Dersi Agan Fakiilte/ Enstitii iiBF

Dersi Acan Boliim/ Ana Bilim Dali isletme

Dersin Kodu iSL 438

Dersin Adi Perakende ve Satis Yonetimi
Ogretim Dili Tiirkce

Dersi Alan Programlar isletme

Ders Tiiri Teorik

Dersin Seviyesi Lisans

AKTS Kredisi 6

On Kosullar Yok

Dersin igerigi

Perakende satisi yapilan Grinlerin satig noktalarindaki optimizasyonu

Dersin Amaci

Tedarik zinciri igerisinde perakendeleri etkin sekilde yonetmeyi 6gretmek ve saits
noktalarinda tuketiciyi etkilemenin ve satisi gelistirmenin metotlarini tartismak.

Dersin Kazanimlari

Ogrenciler bu ders sayesinde perakende ve satis noktalarinda etkin yénetim becerilerin
gelistirmenin yollarini 6grenecek, satis ekibini yonetme konusunda bilgi sahibi olacaktir.

Ders Kitabi ve/veya Kaynaklar

Michael Levy, Barton Weitz, Retailing Management, 7th edition. McGraw-Hill,2009
Dalrymple, Douglas J., Cron, William L., DeCarlo, Thomas E. (2001). Sales Management. 7.
Edition, Wiley.

Degerlendirme Olgiitleri

Katki payi

Devam

10

Laboratuvar

Uygulama

Alan Calismasi

Odev

Sunum

0
0
0
0
0

Projeler

30

Seminer

0

Ara Sinavlar

30

Quiz

0

Final

30

Toplam

100

Ders Plani

Tartisilacak/ islenecek Konular

1. Hafta

Stratejik satis planlamasi

2. Hafta

Orgiitsel satin alma

3. Hafta

Kisisel satis

4. Hafta

Satis etigi

5. Hafta

Satig projeksiyonlari

6. Hafta

Satis ekibi kurma ve ise alma




. Hafta

Liderlik

. Hafta

Perakende gesitleri

. Hafta

Magaza pazarlama karmasi

10.

Hafta

Magaza performansi degerlendirme

11.

Hafta

Vitrin diizenleme

12,

Hafta

Magaza dizayni




